,{'\ Etude préalable a l'instauration d’une tarfﬁ%ﬁ—!

\ . . le 23/84/2025 4
UC]| /ﬂlgo Note de synthese — Conseil communautaire d et

Appdcatiim ageinie E-legalte con dd
99_PE-051-245100775=-202504 10-2025_054 - DEn ISO

De quoi parle-t-on ?
Qu’est-ce que la tarification incitative ?

La tarification incitative (ou TI) consiste a faire payer les usagers du service public de gestion des déchets selon les
quantités de déchets qu’ils produisent. Le principe est d'introduire une part variable dépendante du service
rendu (quantité collectée d'un ou plusieurs flux de déchets) dans la contribution des usagers. Elle peut etre appliquée
au travers d’'une redevance ou taxe d’enlevement des ordures ménageres.

Pourquoi mettre en place une tarification incitative ?

Ce mode de financement apparu en France depuis la fin des années 1990 est un

outil efficace pour réduire les quantités de déchets et maitriser les colits.
Non obligatoire, sa mise en place est subventionnée.

O Baisse de 30 a 50% des OMR O Consommation responsable
O Augmentation du tri et de la prévention (compostage domestique) au 1¢ janvier 2024 pour |
Qu'est-ce que la redevance spéciale ?

La redevance spéciale (ou RS) consiste a faire payer les producteurs non ménagers (entreprises, établissements
et batiments publics, établissements scolaires, industriels, hopitaux, ...) utilisant le service public de gestion des

déchets en fonction du service rendu. Elle peut étre appliquée par les collectivités finangant le service déchets
par la taxe d’enlévement des ordures ménageéres (ou TEOM) et/ou le budget général.

Contexte & organisation de I'étude

A la suite d’'une étude menée en 2020, une délibération de principe d'instauration de la redevance incitative a été

votée en juin 2022. Méme si de nombreuses actions et démarches ont été mises en ceuvre, tout en restant

convaincus de I'intérét du passage en tarification incitative, les élus s'interrogent sur le mode de financement incitatif a

mettre en ceuvre : TEOM ou REOM incitative. Pour permettre de retenir le mode le plus adapté, les élus ont souhaité
, , .

bénéficier d'une étude comparative détaillée des scénarios envisageables mettant en avant les impacts a court et
moyen terme qui s'est déroulée sur le territoire hors Buzet sur Tarn de la sorte :

Q 1¢re phase de diagnostic et proposition de scénarios démarrée le 14 octobre 2024 et terminée lors du comité
dg pilotage du 27 novembre 2024 avec scénarios et hypothéses retenus.

2éme phase d’étude des scénarios avec une restitution en comité de pilotage le 10 janvier 2025

Le bureau communautaire du 13 mars 2025 a pour objectif de présenter les résultats de I'étude en vue
du choix du scénario de tarification incitative a mettre en place sur le territoire de la CCVA

Synthése du diagnostic

Bac marron insuffisamment trié Co(it aidé* TTC d’environ 140 € par habitant

Les OMR représentent
en constante hausse 53% du coiit a financer
?
227 kg/hab. d’OMR 2 400 000 €
Autres flux

g 2Jdepaperet 2 200 000 € %

) COEIUEE Déchéterie

i recyclables 2000 000 € 19%

B 33 9% de déchets 1,800 000 € OMR
-% compostables 2021 : Nouveau marché Papier et

‘é 1600000 € emballages

8 @ 22% /

% 6 % de cartons 1 400 000 € ° /

=gl 5 % d'emballages verre 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Verre

“g 3% dautres déchets valorisables en déchéterie 1%

8 Bacs roulants dépourvus de puces électroniques, Financement par la TEOM

dotation insuffisante en colonnes a verre et sans application de la

20 % issus de producteurs Seul compostage domestique proposé aux ménages pour les
non meénagers (PNM) biodéchets + collecte des biodéchets des cantines scolaires

absence de fichier clients/bacs roulants redevance spéciale



Syntheése de I'étude des scénarios

Quels scénarios ont été étudiés ? I RECU EN PREFECTURE |
le 23/84/2025
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TEOM sans TEOM avec TEOM incitative +
redevance spéciale redevance spéciale redevance spéciale

Avec ...

QO Déploiement d’une trentaine de points de collecte des biodéchets pour les usagers ne pouvant composter,
d’'une vingtaine de colonnes a verre et embauche d’un(e) ambassadeur(trice) du tri et de la prévention
pour tous les scénarios

O Remplacement des bacs roulants de regroupement (y compris enterrés) par des colonnes pour les

scénarios 2 et 3 avec mise en place de contréle d'accés sur les colonnes OMR et distribution de badges

Instauration d'une redevance spéciale pour les scénarios 1 et 2 pour les producteurs non ménagers collectés

Instauration d’une tarification incitative avec part variable assise sur le volume d’'OMR collecté avec premiére

facture adressée en 2028, enquéte des usagers et pucage des bacs roulants en 2026 pour les scénarios 2 et 3

a
a

Quels sont les principaux impacts de chaque scénario a horizon 2028 ? (Année d'effectivité de la
tarification incitative pour les scénarios 2 et 3)

Quantité d’'OMR collectée en kg/hab. 221 kg 201 kg 145 kg 120 kg
de votre collectvt (nors prestatares) L3 21 31 39
Investissement* en k€ HT 204 k€ HT 303 k€ HT 1081 k€ HT 1 124 k€ HT
Subvention prévisionnelle en k€ / / 771 KE 771 k€
Colit aidé a financer en € TTC/hab. 152 € 150 € 144 € 143 €
Contribution totale** payée en €/hab. 164 € 161 € 148 € 149 €

*  Investissements prenant en compte les fournitures et travaux associés aux contenants (90 a 520 k€ HT), la prestation d’enquéte et pucage des bacs roulants (220
k€), la fourniture des composteurs (75 a 208 k€) ainsi que les équipements et frais associées a linstauration de la tarification incitative (20 a 155 k€)
** : Produits de TEOM ou REOM + redevance spéciale + frais de gestion et impayés (4% en REOM, 8% en TEOM et 3% en TEOM incitative les 5 premiéres années)

Quelles sont les principales différences entre TEOM et REOM incitative ?

y 3 = Redevable équipé d'au
4 Local imposable
v i | B
; F et numéro invariant

Quantité d'OMR collecté Base de TEOM Quantité d'OMR collecté Nombre de redevables

Numeéro Invariant

Part fixe =
Part variable = B Abonnement +
quantité d'OMR - > Parts forfaitaires

Part fiscale =
Taux x Base

Part incitative N
= Quantité(s)
N-1 x Tarif (s)

x Tarifs (volume et/ou
= catégorie) +

volume(s)
minimum(s))

10 & 45% du produit 554 90% du produit
total du produit total

- Logique majoritairement fiscale (55 a 90 % du - Logique économique avec facturation en

produit) tenant compte des capacités contributives fonction du service rendu

- Large assiette de contribuables utilisant ou pasle - Seuls les utilisateurs du service sont
service déchets redevables (assiette plus réduite)

- Moindre lisibilité de la facture avec calcul de la part - Transparence de la facturation : tarifs connus
variable sur les quantités de I'année n-1 appliqués aux quantités de l'année en cours

- Tenue du fichier usagers par la CCVA - Tenue du fichier usagers par la CCVA

- Transmission des montants a la DDFIP qui se charge - Gestion de la facturation, recouvrement par la
de la perception et du versement des mensualités CCVA : impayés (et risques associés) a sa charge

- Service public administratif - Service public industriel et commercial

- Incitatif - Trés incitatif



Pour aller plus loin

. . s , 600 kg —TF z
Quels sont les impacts sur les quantités de déchets ’ RECU EN PREFECTURE " 1

collectées par habitant a horizon 2028 ? 500kg 1 l_f,fa‘:f:';,’z‘ff_,ﬁm
D Balsse de 4 é 500/0 des OMR 400 kg T B9_NE-031-245100775-202504 10-2 025 _054-0E ]
0O Hausse de 6 a 40% des papiers et emballages (yc verre) 300kg 7= "s5kg | 57kg 64 kg
O Stabilisation des déchets réceptionnés en déchéterie 200kg - L 68ky |

a I'échelle du syndicat DECOSET 100 kg -
O Baisse de 0 @ 13% des déchets ménagers et assimiles |

(ensemble les déchets) i 509 kg 510 kg 498 kg 455 kg 441 kg
Seuls les scénarios 2 et 3 avec tarification incitative entrainent SCO - TEOM | SC1 - TEOM +| SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI
une réduction de la quantité totale de déchets collectés. RS

2023 2028

Comment vont éVOIuer les quantités de déChetS ? EOMR mVerre PEHV mBiodéchets m Déchets en déchéteries  m Autres flux
La hausse de la pOPUIation (+ de 1% 2000t Evolution des tonnages de I'ensemble des déchets collectés
par an) entraine une hausse marquée
des quantités collectées pour les 5°%t
scénarios 1 et 2 sans tarification
incitative. gooot
La tarification incitative permet de
réduire sensiblement les quantités avant 7 °%°"
une reprise de la hausse a compter de 000

2029 liee aux habitants supplementalres. 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033

@=@u=SCO - TEOM em@umSC]l - TEOM + RS~ @=@ueSC2 - TEOM]  em@um SC3 - REOMI

Quels moyens humains sont a prévoir pour le service déchets (hors prestations) ?
Renforcement et structuration du service déchets pour tous les scénarios
Pilotage du service et suivi du marché de collecte

Responsable environnement 0,5 3 1 ETP affecté sur le service déchets en fonction du

I scénario retenu et des années

Gestion des contenants

Communication et prévention

Relations usagers, gestion du
fichier clients et facturation

Au moins 1 ETP pour assurer tout ou

0,5 a 2 ETP pour gérer les appels, partie des actions de communication et Au moins 0,4 ETP pour assurer
le fichier clients / équijpements, les de sensibilisation des usagers les interventions de maintenance
demandes d’interventions terrain -t autrietala I — et dotation sur les bacs roulants
ainsi que la facturation des usagers += prévention des ) ainsi que des interventions de
= déchets 1¢r niveau pour les colonnes,

h\\ @5 i (v compris la abris-bacs et contréle dacceés.
T distribution des Missions pouvant étre confiées

composteurs) au prestataire de collecte.

Comment vont évoluer les moyens humains du service déchets (hors prestations) ?

Les scénari‘os avec TI vont nécessiter >0 Evolution des moyens humains du service déchets

1 (TEOM) a 1 2 ETP (REOM) en plus

pour assurer les missions suivantes : 4,0

Q Préparation avec passation des e ® < _J
marchés (2025) puis enquéte et de £ ., ° ° ® °
mise en place des équipements T
(2026) 2, ———e g o

Q Suivi et pilotage de la premiére année S ~ —C o o = ®

de comptage des productions (2027)
puis de la premiére facturation 1,0
incitative (2028)

O Gestion du fichier clients, des 0,0
équipements affectés et de la 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033

facturation des usagers @@= SCO - TEOM e=@==SC1 - TEOM + RS e=@==SC2 - TEOM| e=@==SC3 - REOMI



Pour aller plus loin

Comment vont évoluer les
colits aidés a financer ?

Cette projection prend en compte
I'évolution des charges et produits
notamment des tarifs prévisionnels
du syndicat DECOSET (avec une
ébauche de tarification incitative
de 2éme niveau prise en compte a
partir de 2027).

Quelles contributions vont
payer les foyers en 2028 ?

2700 000 € I

i . RECU EM PREFECTURE !
Evolution du colit

le 23/84/2825

=@ 2578500 €

L Appdication agréste E-kagabteomm 1o 2509 100 €

2500 000 € 4_[IE-031-24310 0773-2025 14 11-2 025 _054-DERMG- 2486 700 €

2469 300 €
2 300 000 €
2028 : 1% facture de Tl
2 100 000 €
1900 000 €
2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033
@=@u=SCO - TEOM  em@mmSC1 - TEOM + RS SC2 - TEOMI =@ SC3 - REOMI

Le graphique suivant présente les contributions 2028 des foyers en maison en fonction de chaque scénario et du

nombre de levées de bacs roulants

selon les ...

500¢€ 464 €

Hypothéses identiques :
Part variable & 30%
Couverture du colt du
service a 100%

Hypotheses différentes :
Montant global pergu
auprés des usagers

+ 25M€en TEOM
+ 2.2 M€en TEOMI
+ 2.4 M€ en REOMI
Assiette des parts fixes
+ TEOM:~12 500
locaux fiscaux
= REOMI: ~ 8500
entités productrices
Frais gestion (Factura
recouvrement et impayé
+ TEOM : 8%
= TEOMI: 3% (5 ans)
= REOMI: 4%

450 €

400 €

383 €

350 €

300€

250 €

200 €

150 € 182 €

Montant de contribution annuelle (en €)

100 €

OMR de 120 litres pour les scénarios avec tarification incitative (2 et 3) établies

Contributions payées en 2028 par les foyers en maison en fonction de

427°¢€ chaque scénario, de la dispersion des bases de TEOM et service rendu

396 €
383¢€
370-€

332€

348 €
336 €
323€

247€

284 €

272 €
259€

208 € 231-€
218 €
205€

167 € 166 €

149-€

Litrage d’OMR attendu :
« 19 ML en TEOMI
+ 16 ML en REOMI
Nombre de levées
différents

SCO - TEOM (sC1

ne
« TEOMI : 145 kg/hab.
* REOMI : 120 kg/hab.

-TEOM +

(quelque soit

| soit le recours
| au service)

SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI | SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI | SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI | SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI | SC2 - TEOMI | SC3 - REOMI

RS

Foyer de 1 personne Foyer de 2 personnes Foyer de 3 personnes Foyer de 4 personnes Foyer de 5 pers et +

10 levées en TEOMi 14 levées en TEOMi 23 levées en TEOMi 26 levées en TEOMi

| 32 % des foyers |
| | 29 levées en TEOMi

32 % des foyers | 17 % des foyers | 15 % des foyers | 5 % des foyers |

9 levées en REOMi 12 levées en REOMi 19 levées en REOMi 22 levées en REOMi 24 levées en REOMi

N = lerquartile = 1lerdécile =  Médiane = 9éme décile = 3éme quartile REOMI

A noter :

Q Dispersion des contributions dans les scénarios fiscaux (0, 1 et 2) relative aux différences ' «___ gmgeae
de valeur des bases de TEOM par local (Base de TEOM = Moitié de la base locative du local). oo o 3™ quartie

O A méme décile, tendance a la baisse des contributions de la majorité des foyers en maisons ;| — | «--- mine
(1 a 3 personnes) en financement incitatif (2 et 3) e e

O A méme décile, les contributions en REOM incitative se situent entre les valeurs .o 1% didle

10%

médianes et le 3¢me quartile des contributions en TEOM incitative :

o Plus de 25% des ménages paieront + chers en TEOM incitative qu’en REOM incitative (grandes maisons)
o Plus de 50% des ménages paieront + chers en REOM incitative qu’en TEOM incitative (petites maisons)

Comment vont évoluer
les contributions payer
par les usagers ?

A noter :

Q 2028 : Premiére facture de
TI avec 3% de frais de
gestion en TEOMI

Q 2033 6°me année de
TEOMI avec passage a 8%
de frais de gestion

3000 000 €
2900 000 €
2800 000 €
2700 000 €
2 600 000 €
2 500 000 €
2400 000 €
2 300 000 €
2200 000 €

e=@==SC0 - TEOM

Evolution des contributions payées (TEOM + RS ou REOM) y compris frais de gestion

2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033

@=@==SC1 - TEOM + RS SC2 - TEOMI  e=m@u=m= SC3 - REOMI



